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Management #47

こ
れ
ま
で
は
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
の
概

要
、
環
境
分
析
、
Ｓ
Ｔ
Ｐ
分
析
に
つ
い
て

手
法
や
考
え
方
を
整
理
し
て
き
ま
し
た
。
今
回

は
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
の
大
切
な
商
品
に
つ

い
て
考
え
て
い
き
ま
す
。

次
の
よ
う
な
経
験
を
し
た
こ
と
は
な
い
で
し
ょ

う
か
。
ど
こ
に
で
も
あ
る
シ
ー
ソ
ー
で
す
。
シ
ー

ソ
ー
は
、
片
方
に
体
重
を
か
け
る
と
片
方
が
上
が

り
ま
す
。
逆
に
一
方
を
押
せ
ば
一
方
が
沈
み
ま
す
。

人
の
気
持
ち
も
、
何
か
を
優
先
す
る
と
片
方
を
失

い
ま
す
。
こ
れ
ら
は
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
基
本
的

な
概
念
で
、
商
品
展
開
を
す
る
と
き
の
ポ
イ
ン
ト

で
す
。

例
え
ば
、
か
つ
て
は
ハ
イ
ン
ツ
と
い
え
ば
、
ピ

ク
ル
ス
が
有
名
で
し
た
。「
え
っ
？
」
と
思
う
方

も
多
い
こ
と
で
し
ょ
う
。
ハ
イ
ン
ツ
と
い
え
ば
、

今
は
ケ
チ
ャ
ッ
プ
を
想
起
す
る
方
が
多
い
か
ら
で

す
。
も
と
も
と
ハ
イ
ン
ツ
は
、
ピ
ク
ル
ス
の
会
社

と
い
う
ポ
ジ
シ
ョ
ン
を
得
て
業
界
最
大
の
シ
ェ
ア

を
誇
っ
て
い
ま
し
た
。
そ
の
後
、
ケ
チ
ャ
ッ
プ
に

も
ハ
イ
ン
ツ
の
ラ
ベ
ル
を
付
け
て
展
開
し
ま
し
た
。

や
が
て
、
ハ
イ
ン
ツ
と
い
え
ば
ケ
チ
ャ
ッ
プ
と

い
う
の
が
顧
客
の
頭
中
に
あ
る
印
象
に
な
り
ま
し

た
。
シ
ー
ソ
ー
の
よ
う
に
片
方
が
上
が
れ
ば
片
方

が
沈
む
の
で
す
。
ト
ッ
プ
だ
っ
た
ピ
ク
ル
ス
の
売

り
上
げ
は
低
迷
し
、
そ
の
印
象
が
薄
れ
た
代
わ
り

に
、
ケ
チ
ャ
ッ
プ
の
印
象
が
定
着
し
た
の
で
す
。

こ
の
よ
う
に
、
１
つ
の
ブ
ラ
ン
ド
を
２
つ
以
上

の
商
品
に
展
開
し
て
い
く
と
、
徐
々
に
顧
客
の
頭

の
中
に
混
乱
を
与
え
る
こ
と
に
な
り
ま
す
。
は
じ

め
は
気
に
な
ら
な
い
で
し
ょ
う
が
、
時
間
の
経
過

と
と
も
に
ジ
ワ
ジ
ワ
と
。
そ
し
て
そ
の
結
果
、
ブ

ラ
ン
ド
の
力
が
衰
え
て
い
く
の
で
す
。

商
品
展
開
の
罠
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私
の
経
験
に
従
え
ば
、
競
争
力
を
高
め
る
に
は
、
売
上
の
大
部
分
を
占
め
る
三
、四
種
類
の
製
品

ま
た
は
活
動
に
集
中
す
る
こ
と
だ
。

大
部
分
の
企
業
は
、
い
か
な
る
「
特
殊
商
品
」
で
も
供
給
し
、
あ
ら
ゆ
る
ニ
ー
ズ
を
満
た
す
ば
か
り
か
、

そ
の
よ
う
な
ニ
ー
ズ
を
掘
り
起
こ
す
意
欲
と
能
力
を
持
ち
合
わ
せ
て
い
る
こ
と
を
誇
り
に
し
て
い
る
。
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（MBA）中堅企業のマーケティング戦略立案コンサル
ティングが主な業務。大手企業のセミナー活動や、中小
企業に特化した M&A も手掛ける。

こ
の
こ
と
は
、
提
供
し
て
い
る
側
か
ら
す
る
と

理
解
が
で
き
に
く
い
こ
と
で
す
。
し
か
し
、
実
際

に
自
分
が
お
客
さ
ん
の
立
ち
位
置
だ
っ
た
と
き
、

あ
る
ブ
ラ
ン
ド
が
展
開
し
す
ぎ
て
、
印
象
が
薄
く

な
っ
た
も
の
を
多
数
思
い
出
す
こ
と
で
し
ょ
う
。

売
れ
て
い
る
か
ら
と
い
っ
て
、
そ
の
主
力
の

商
品
と
関
連
の
な
い
商
品
展
開
を
行
う
こ
と
で
、

徐
々
に
、
し
か
し
確
実
に
そ
の
ブ
ラ
ン
ド
の
力
が

低
迷
し
て
い
き
ま
す
。
も
し
、
急
速
に
力
が
低
下

し
て
い
る
こ
と
が
わ
か
れ
ば
直
ぐ
に
修
正
し
て
手

を
打
つ
で
し
ょ
う
が
、
時
間
が
か
か
る
こ
と
な
の

で
、
判
断
が
鈍
っ
て
し
ま
う
の
で
す
。

歯
科
医
院
の
展
開
に
お
い
て
も
こ
の
こ
と
は
参

考
に
な
り
ま
す
。
例
え
ば
、
立
ち
上
げ
時
は
、
代

表
的
な
標
榜
を
一
つ
か
二
つ
に
絞
っ
て
、
最
も
来

て
い
た
だ
き
た
い
患
者
さ
ん
に
対
し
て
訴
求
し
ま

す
。
極
端
な
話
、「
子
ど
も
か
ら
大
人
ま
で
、
治
療

か
ら
矯
正
ま
で
、
そ
し
て
ク
リ
ー
ニ
ン
グ
も
審
美

も
全
て
行
い
ま
す
」
で
は
、
同
じ
歯
科
医
院
で
も

顧
客
層
が
異
な
り
提
供
す
る
医
療
サ
ー
ビ
ス
が
か

な
り
ぶ
れ
て
し
ま
い
ま
す
。
結
果
的
に
、
一
般
の

歯
科
医
院
と
比
較
し
て
変
化
が
な
く
な
り
特
徴
が

見
い
出
せ
な
く
な
り
ま
す
。
標
榜
を
掲
げ
た
方
が
、

た
く
さ
ん
の
患
者
さ
ん
に
認
知
し
て
い
た
だ
け
る

と
考
え
が
ち
で
す
が
、
一
つ
を
追
う
と
一
つ
を
失

う
こ
と
を
思
い
出
し
ま
す
。

次
に
、
歯
科
医
院
が
成
長
し
、
も
と
も
と
来
院

し
て
く
れ
て
い
た
患
者
層
の
年
齢
も
高
く
な
っ
て

い
る
場
合
で
す
。
こ
こ
で
も
従
来
の
医
療
サ
ー
ビ

ス
に
新
し
く
サ
ー
ビ
ス
を
追
加
す
る
と
い
う
ス
タ

ン
ス
よ
り
も
、
次
の
ど
ち
ら
か
の
ス
タ
ン
ス
を
取

る
べ
き
で
す
。

一
つ
目
は
、
常
に
一
定
の
タ
ー
ゲ
ッ
ト
層
に

フ
ォ
ー
カ
ス
し
た
医
療
サ
ー
ビ
ス
を
徹
底
的
に
提

供
し
続
け
る
こ
と
で
す
。
も
う
一
つ
は
、
患
者
層

の
年
齢
に
シ
フ
ト
し
た
展
開
を
心
が
け
る
こ
と
で

す
。
も
ち
ろ
ん
、
は
じ
め
か
ら
規
模
を
大
き
く
構

え
総
合
歯
科
医
院
の
商
品
展
開
を
し
て
い
る
歯
科

医
院
は
上
記
の
限
り
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

ブ
ラ
ン
ド
は
輪
ゴ
ム
に
例
え
る
こ
と
も
あ
り
ま

す
。
伸
び
る
け
れ
ど
も
、
そ
こ
に
は
限
界
が
あ
る

の
で
す
。
期
待
と
裏
腹
に
引
き
伸
ば
す
ほ
ど
弱
く

な
り
ま
す
。
ど
こ
ま
で
ブ
ラ
ン
ド
を
拡
張
す
る
の

か
、
経
済
性
を
考
え
る
と
と
も
に
、
ブ
ラ
ン
ド
の

力
を
考
え
る
判
断
力
が
必
要
で
す
。

で
は
、
商
品
拡
張
は
常
に
誤
っ
た
選
択
に
な
る

か
と
い
え
ば
、
違
い
ま
す
。
し
か
し
こ
こ
に
は
多

く
の
罠
が
待
っ
て
い
る
と
心
得
る
べ
き
で
す
。
商

品
拡
張
を
積
極
的
に
行
う
場
合
、
他
の
競
合
が
ブ

ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
に
長
け
て
い
な
い
、
市
場
の
規
模

が
そ
れ
ほ
ど
大
き
く
な
い
、
競
合
す
る
ラ
イ
バ
ル

が
い
な
い
、
ポ
ジ
シ
ョ
ニ
ン
グ
を
気
に
し
な
い
で

よ
い
、
な
ど
の
特
殊
な
環
境
で
は
有
効
で
す
。

し
か
し
、
一
方
の
商
品
を
ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
し

な
が
ら
、
他
方
の
商
品
も
同
じ
ブ
ラ
ン
ド
を
つ
け

て
展
開
す
る
と
、
そ
の
ブ
ラ
ン
ド
イ
メ
ー
ジ
が
浸

透
す
る
頃
に
、
こ
れ
ま
で
築
い
て
き
た
顧
客
の
印

象
を
薄
れ
さ
せ
る
結
果
に
な
る
の
で
す
。
こ
こ
は

ブ
ラ
ン
ド
を
顧
客
に
認
知
し
て
も
ら
う
に
は
あ
る

程
度
の
時
間
が
か
か
る
事
を
考
え
、
軸
を
し
っ
か

り
と
し
た
戦
略
が
必
要
で
す
。

チ
ェ
ッ
ク
ポ
イ
ン
ト

ブ
ラ
ン
ド
の
浸
透
に
は
時
間
が
か
か
り

ま
す
。
最
も
来
て
欲
し
い
患
者
層
や
、
最

も
力
を
入
れ
た
い
標
榜
に
フ
ォ
ー
カ
ス

し
て
あ
れ
や
こ
れ
や
と
手
を
出
さ
な
い

こ
と
が
大
切
で
す
。
も
ち
ろ
ん
、
あ
る

程
度
資
本
力
が
あ
り
、
は
じ
め
か
ら
総

合
歯
科
医
院
を
行
う
場
合
は
こ
の
限
り

で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

み
ん
な
で
話
し
合
お
う

現
在
、
ど
の
よ
う
な
イ
メ
ー
ジ
を
患
者

さ
ん
か
ら
持
っ
て
も
ら
い
た
い
か
皆
で

自
由
に
話
し
合
い
ま
し
ょ
う
。
そ
の
後
、

実
際
の
イ
メ
ー
ジ
を
患
者
さ
ん
か
ら
聞

い
て
み
ま
し
ょ
う
。
そ
の
イ
メ
ー
ジ
に

ギ
ャ
ッ
プ
が
あ
る
場
合
、
実
際
の
イ
メ
ー

ジ
に
合
わ
せ
る
か
、
提
供
し
た
い
イ
メ
ー

ジ
を
通
す
か
を
議
論
し
ま
し
ょ
う
。

書籍
ドラッカーが教える
実践マーケティング戦略

（総合法令出版社）

書籍
頭のモヤモヤを
スッキリさせる
思考術

（総合法令出版社）


