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Management #10

モ
ノ
に
飢
え
て
い
て
、
人
々
が
望
む
機
能
を
満

た
し
た
商
品
を
提
供
す
れ
ば
売
れ
た
時
代
に
は

フ
ィ
ッ
ト
し
て
い
た
で
し
ょ
う
。
そ
れ
は
供
給
が

需
要
に
追
い
つ
か
ず
、「
作
れ
ば
売
れ
る
」
と
い

う
状
況
が
生
ま
れ
て
い
た
か
ら
で
す
。
企
業
は
、

い
か
に
大
量
に
生
産
し
て
供
給
す
る
か
？　

と
い

う
こ
と
を
重
視
し
ま
し
た
。
こ
の
時
代
を
「
生
産

志
向
の
時
代
」
と
呼
び
ま
し
ょ
う
。
人
口
が
増
加

し
、
歯
科
医
院
の
数
が
足
り
な
か
っ
た
時
代
も
、

こ
の
よ
う
な
発
想
が
あ
っ
た
と
思
い
ま
す
。

「
生
産
志
向
の
時
代
」
の
代
表
的
な
製
品
が
、
ヘ

ン
リ
ー
・
フ
ォ
ー
ド
が
生
み
出
し
た
「
モ
デ
ル
Ｔ
」

で
す
。
日
本
で
は
Ｔ
型
フ
ォ
ー
ド
と
い
う
名
で
知

ら
れ
る
自
動
車
で
、
世
界
で
累
計
１
千
５
０
０
万

台
が
売
れ
た
と
い
う
記
録
を
作
り
ま
し
た
。

１
９
０
８
年
に
発
売
さ
れ
、
１
９
２
７
年
ま
で
売

ら
れ
た
こ
の
車
。
そ
の
間
ほ
と
ん
ど
モ
デ
ル
チ
ェ

ン
ジ
を
せ
ず
、
同
じ
形
・
同
じ
色
の
車
を
作
り
続

け
ま
し
た
。
ベ
ル
ト
コ
ン
ベ
ア
に
よ
る
流
れ
作
業

で
生
産
さ
れ
、
生
産
効
率
を
追
求
す
る
た
め
に
同

じ
モ
デ
ル
を
連
続
的
に
作
り
続
け
た
の
で
す
。

こ
れ
は
大
切
な
視
点
を
考
え
る
切
っ
掛
け
に
な
り

ま
す
。
つ
ま
り
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は
そ
の
時
折

の
環
境
や
経
済
や
状
況
に
応
じ
て
、
手
法
や
考
え

方
が
変
遷
し
て
い
る
と
い
う
こ
と
で
す
。

歯
科
医
院
の
医
療
サ
ー
ビ
ス
の
仕
方
も
随
分
変
化

し
た
こ
と
で
し
ょ
う
。
私
が
幼
い
頃
は
、
歯
科
医

院
と
は
極
め
て
簡
素
な
も
の
で
、
今
の
よ
う
な
患

者
中
心
の
発
想
は
微
塵
も
感
じ
ら
れ
ま
せ
ん
で
し

た
。「
お
医
者
様
と
患
者
」
と
い
う
表
現
が
あ
っ

た
の
も
事
実
で
す
。
し
か
し
、
現
在
で
は
、「
医

者
と
患
者
様
」、
言
葉
の
変
化
を
見
て
も
、
医
療

サ
ー
ビ
ス
の
考
え
方
や
在
り
方
は
随
分
と
変
化
し

て
い
ま
す
。で
は
、な
ぜ
こ
の
よ
う
な
変
化
が
あ
っ

た
の
か
を
見
て
い
き
ま
し
ょ
う
。

生
産
志
向
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

「
技
術
が
あ
れ
ば
患
者
は
つ
い
て
く
る
」
こ
の
考

え
方
を
持
つ
ド
ク
タ
ー
は
今
で
も
存
在
し
ま
す
。

企
業
で
も
生
産
効
率
を
上
げ
、
コ
ス
ト
を
下
げ
る

努
力
を
し
、
良
い
商
品
を
提
供
す
る
。
世
の
中
が

こ
れ
ま
で
の
連
載
で
は
、
顧
客
満
足
や
顧
客

の
生
涯
価
値
の
考
え
方
、
経
営
者
が
取

り
組
む
べ
き
姿
勢
に
つ
い
て
考
え
て
き
ま
し
た
。

高
い
顧
客
満
足
の
提
供
が
、
継
続
的
な
来
院
患

者
を
も
た
ら
し
、
満
足
度
が
高
い
顧
客
は
歯
科

医
院
に
と
っ
て
ロ
イ
ヤ
ル
カ
ス
タ
マ
ー
と
な
り

ま
す
。
彼
ら
彼
女
ら
は
多
く
の
利
益
を
も
た
ら

し
ま
す
が
、
加
え
て
、
ポ
ジ
テ
ィ
ブ
な
口
コ
ミ

や
紹
介
患
者
な
ど
様
々
な
メ
リ
ッ
ト
を
与
え
て

く
れ
ま
す
。
ド
ラ
ッ
カ
ー
教
授
も
顧
客
の
こ
と

を
考
え
る
重
要
性
を
度
々
説
い
て
い
ま
す
。
今

回
は
、
な
ぜ
ビ
ジ
ネ
ス
の
起
点
を
顧
客
に
お
く

の
か
、
時
代
の
変
遷
を
取
り
入
れ
な
が
ら
考
え

て
行
き
ま
す
。

近
年
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は
顧
客
の
視
点
に
立
っ

て
考
え
る
事
を
大
前
提
と
し
て
い
ま
す
。
し
か
し

歴
史
を
た
ど
れ
ば
、
過
去
か
ら
遡
っ
て
、
ず
っ
と

顧
客
を
中
心
に
考
え
て
き
た
わ
け
で
は
あ
り
ま
せ

ん
。
顧
客
に
フ
ォ
ー
カ
ス
す
る
と
い
う
考
え
は
、

時
代
背
景
と
大
き
く
関
係
し
て
い
る
か
ら
で
す
。

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
志
向
の
変
遷

真
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
は
、
顧
客
か
ら
出
発
す
る
。

す
な
わ
ち
人
間
、
現
実
、
欲
求
、
価
値
か
ら
出
発
す
る

『
経
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者
の
条
件
』
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Management #10

告
げ
、企
業
は
積
極
的
に
顧
客
に
製
品
を
紹
介
し
、

認
知
を
高
め
、
買
っ
て
も
ら
う
必
要
に
迫
ら
れ
ま

す
。
こ
の
時
代
を
「
販
売
志
向
の
時
代
」
と
呼
び

ま
し
ょ
う
。

「
販
売
志
向
の
時
代
」、
企
業
は
製
品
の
流
通
・
販

売
に
力
を
注
ぎ
ま
す
。
い
か
に
自
社
の
作
っ
た
製

品
を
顧
客
で
あ
る
最
終
消
費
者
に
流
通
さ
せ
、
効

率
的
に
販
売
す
る
か
が
企
業
の
浮
沈
を
決
め
る
要

素
だ
と
考
え
た
か
ら
で
す
。
企
業
は
代
理
店
網
を

整
備
し
、
場
合
に
よ
っ
て
は
小
売
店
鋪
網
ま
で
自

社
の
強
い
影
響
力
の
下
に
置
く
こ
と
で
、
自
社
製

品
の
流
通
コ
ン
ト
ロ
ー
ル
を
行
い
ま
し
た
。
歯
科

医
院
で
も
広
告
宣
伝
な
ど
に
大
き
な
経
費
を
充
て

て
い
た
時
代
が
あ
り
ま
し
た
。

顧
客
志
向
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

「
販
売
志
向
の
時
代
」
を
経
て
い
く
中
で
、
今
度

は
「
モ
ノ
余
り
」
に
突
入
し
ま
す
。
顧
客
は
手
軽

に
モ
ノ
を
手
に
入
れ
る
こ
と
が
で
き
る
よ
う
に
な

り
、
か
つ
て
の
よ
う
な
モ
ノ
へ
の
渇
望
は
、
も
は

や
存
在
し
ま
せ
ん
。そ
し
て
、顧
客
は
自
分
の
ニ
ー

ズ
に
適
合
す
る
モ
ノ
、
自
分
が
理
想
と
す
る
姿
を

求
め
る
よ
う
に
な
る
の
で
す
。
こ
の
時
代
は
、
か

つ
て
の
よ
う
に
企
業
が
一
方
的
に
モ
ノ
を
売
る
こ

と
は
で
き
ま
せ
ん
。
顧
客
の
声
に
耳
を
傾
け
、
ど

の
よ
う
な
製
品
・
サ
ー
ビ
ス
が
必
要
な
の
か
を
把

握
し
、そ
れ
を
形
に
す
る
こ
と
が
求
め
ら
れ
ま
す
。

こ
の
よ
う
な
時
代
を
「
顧
客
志
向
の
時
代
」
と
呼

び
ま
し
ょ
う
。

現
代
は
、
ま
さ
し
く
こ
の
「
顧
客
志
向
の
時
代
」

製
品
志
向
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

生
産
志
向
の
時
代
の
次
に
訪
れ
た
の
が
、「
製
品

志
向
の
時
代
」
で
す
。「
生
産
志
向
の
時
代
」
の

大
量
生
産
方
式
に
よ
り
、
世
界
は
徐
々
に
モ
ノ
に

満
た
さ
れ
て
い
き
ま
す
。
今
度
は
、
最
低
限
の
機

能
を
満
た
し
た
「
単
な
る
モ
ノ
」
か
ら
、「
少
し

で
も
優
れ
た
モ
ノ
、機
能
的
に
勝
っ
て
い
る
モ
ノ
」

を
欲
す
る
よ
う
に
な
り
ま
し
た
。
自
動
車
で
言

え
ば
黒
一
色
の
Ｔ
型
フ
ォ
ー
ド
か
ら
、
様
々
な
カ

ラ
ー
バ
リ
エ
ー
シ
ョ
ン
や
デ
ザ
イ
ン
を
次
々
と
生

み
出
し
た
Ｇ
Ｍ
（
ゼ
ネ
ラ
ル
・
モ
ー
タ
ー
ズ
）
の

車
へ
シ
フ
ト
し
た
の
で
す
。

こ
の
よ
う
な
時
代
の
変
化
を
敏
感
に
察
知
し
て
い

た
人
物
が
、
Ｇ
Ｍ
を
１
９
２
０
年
代
に
率
い
て
い

た
ア
ル
フ
レ
ッ
ド
・
ス
ロ
ー
ン
で
し
た
。彼
は
人
々

が
よ
り
上
級
の
製
品
、
よ
り
新
し
い
製
品
を
求
め

て
い
る
こ
と
を
理
解
し
、
大
衆
車
の
メ
イ
ン
ブ
ラ

ン
ド
で
あ
る
「
シ
ボ
レ
ー
」
に
豊
富
な
カ
ラ
ー
バ

リ
エ
ー
シ
ョ
ン
を
用
意
し
、
毎
年
の
よ
う
に
新
し

い
モ
デ
ル
を
リ
リ
ー
ス
す
る
手
法
を
と
っ
た
の
で

す
。

販
売
志
向
の
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

企
業
が
製
品
開
発
や
生
産
に
し
の
ぎ
を
削
る
中
、

次
第
に
需
要
と
供
給
の
バ
ラ
ン
ス
は
供
給
側
が
過

剰
に
な
り
は
じ
め
ま
す
。
モ
ノ
が
溢
れ
る
時
代
へ

の
突
入
で
す
。
こ
の
時
代
は
、
ど
ん
な
に
良
い
製

品
を
作
っ
て
も
顧
客
の
認
知
が
追
い
つ
か
な
い
理

由
で
売
上
が
上
が
ら
な
く
な
り
ま
し
た
。
モ
ノ
を

作
れ
ば
こ
ぞ
っ
て
買
い
に
く
る
時
代
は
終
わ
り
を
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チ
ェ
ッ
ク
ポ
イ
ン
ト

経
済
環
境
や
社
会
の
状
況
が
変
化
し
た

た
め
、
患
者
中
心
の
考
え
方
が
必
要
に

な
っ
て
き
た
。

み
ん
な
で
話
し
合
お
う

患
者
さ
ん
が
来
院
し
た
時
に
、「
こ
の

歯
科
医
院
は
患
者
さ
ん
の
事
を
良
く

考
え
て
い
る
な
」　
と
思
わ
れ
る
た
め

に
は
、
ど
の
よ
う
な
こ
と
が
で
き
る
で

し
ょ
う
か
？
　
ス
タ
ッ
フ
を
交
え
て
話

し
合
い
ま
し
ょ
う
。

で
す
。
企
業
が
行
っ
て
い
る
よ
う
に
、
歯
科
医
院

も
患
者
さ
ん
を
顧
客
と
捉
え
、
し
っ
か
り
と
マ
ー

ケ
テ
ィ
ン
グ
発
想
を
身
に
付
け
、
患
者
さ
ん
に

あ
っ
た
医
療
サ
ー
ビ
ス
を
提
供
し
な
け
れ
ば
支
持

を
得
ら
れ
な
い
時
代
に
な
っ
た
の
で
す
。


