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と
満
足
は
得
ら
れ
る
で
し
ょ
う
が
、
初
め
て
の
感

動
と
は
違
っ
た
も
の
を
覚
え
る
と
思
い
ま
す
。
何

か
そ
こ
で
得
ら
れ
る
モ
ノ
が
当
た
り
前
に
な
る
と

い
う
か
、
慣
れ
て
し
ま
う
と
い
う
か
。

顧
客
満
足
と
は
、
顧
客
の
購
買
体
験
を
通
し
て
形

成
さ
れ
る
態
度
や
感
情
で
す
。
商
品
を
利
用
す
る

際
の
全
て
の
状
況
的
な
要
因
、
品
質
や
価
格
、
他

者
か
ら
の
影
響
、
個
人
的
な
要
因
、
購
入
の
目
的

等
が
絡
み
合
っ
て
形
成
さ
れ
ま
す
。
従
っ
て
一
度

満
足
度
を
得
た
瞬
間
か
ら
、
次
に
同
じ
満
足
度
を

得
る
た
め
に
は
、
顧
客
は
前
回
よ
り
も
更
に
高
い

レ
ベ
ル
を
無
意
識
に
求
め
て
し
ま
う
の
で
す
。

す
る
ほ
ど
、
そ
の
対
価
を
現
金
で
得
る
こ
と
が
で

き
ま
す
。
そ
の
対
価
を
基
に
商
品
を
繰
り
返
し
て
、

物
質
的
な
富
に
満
た
さ
れ
て
い
き
ま
す
。

し
か
し
、
現
在
は
ど
う
で
し
ょ
う
？
　
現
金
を
支

払
っ
て
何
か
製
品
を
購
入
し
た
り
、
サ
ー
ビ
ス
を

受
け
た
り
し
て
も
、
大
き
な
満
足
を
得
に
く
く

な
っ
た
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
ど
う
や
ら
人

は
満
足
に
慣
れ
て
し
ま
う
動
物
の
よ
う
で
す
。

例
え
ば
、
次
の
よ
う
な
例
を
考
え
て
み
ま
し
ょ
う
。

生
ま
れ
て
初
め
て
入
店
す
る
高
級
フ
レ
ン
チ
レ
ス

ト
ラ
ン
。
見
る
も
の
全
て
が
ゴ
ー
ジ
ャ
ス
で
、
ワ

ク
ワ
ク
ド
キ
ド
キ
す
る
こ
と
で
し
ょ
う
。
サ
ー

ビ
ス
の
質
の
高
さ
、
料
理
の
味
、
お
店
の
雰
囲
気
。

何
を
と
っ
て
も
一
流
で
す
。
そ
し
て
そ
の
お
店
で

の
体
験
は
、
忘
れ
る
こ
と
が
で
き
な
い
モ
ノ
に
な

る
で
し
ょ
う
。
そ
し
て
、
得
ら
れ
る
満
足
度
も
非

常
に
高
い
と
思
い
ま
す
。

し
か
し
、
同
じ
満
足
を
再
び
そ
の
高
級
フ
レ
ン
チ

レ
ス
ト
ラ
ン
で
得
ら
れ
る
で
し
ょ
う
か
？
　
き
っ

こ
れ
ま
で
、
顧
客
満
足
に
つ
い
て
コ
ラ
ム
を

書
い
て
き
ま
し
た
が
、
今
回
は
別
の
切

り
口
で
更
に
考
え
て
み
ま
し
ょ
う
。
そ
の
名
も

エ
ン
ド
レ
ス
ゲ
ー
ム
。
顧
客
満
足
を
追
求
し
て

い
く
こ
と
は
、
歯
科
医
院
の
医
療
サ
ー
ビ
ス
を

継
続
す
る
た
め
に
も
と
て
も
大
切
な
要
素
で
す
。

し
か
し
、
一
方
で
顧
客
の
立
場
や
気
持
ち
を
理

解
し
て
い
く
こ
と
も
大
切
で
す
。

「
も
し
ド
ラ
」で
一
躍
有
名
に
な
っ
た
ド
ラ
ッ
カ
ー

の
著
書
「
マ
ネ
ジ
メ
ン
ト
」
に
「
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ

ン
の
結
果
も
た
ら
さ
れ
る
も
の
は
、
よ
り
よ
い
製

品
、
よ
り
多
く
の
便
利
さ
、
よ
り
大
き
な
欲
求
の

満
足
で
あ
る
」
と
書
い
て
あ
り
ま
す
。
よ
り
大
き

な
欲
求
の
満
足
。
こ
れ
を
追
求
し
て
い
く
こ
と
が

大
切
な
の
で
す
。

し
か
し
、
そ
の
満
足
は
ど
こ
か
で
収
束
を
す
る
の

で
は
な
い
か
？
　
と
、
う
す
う
す
感
じ
る
こ
と
で

し
ょ
う
。
世
の
中
が
成
長
し
て
い
る
頃
は
、
矢
継

ぎ
早
に
新
し
い
商
品
が
出
て
き
て
、
ど
れ
も
初
め

て
見
る
モ
ノ
ば
か
り
。
同
時
に
、
仕
事
を
す
れ
ば

エ
ン
ド
レ
ス
ゲ
ー
ム

『
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
の
結
果
、
も
た
ら
さ
れ
る
も
の
は
、

よ
り
よ
い
製
品
、
よ
り
多
く
の
便
利
さ
、
よ
り
大
き
な
欲
求
の
満
足
で
あ
る
』

『
マ
ネ
ジ
メ
ン
ト 

エ
ッ
セ
ン
シ
ャ
ル
版
』
よ
り

ピーター・ドラッカー
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良
く
理
解
で
き
る
と
思
い
ま
す
。
会
社
の
成
果
は
、

顧
客
の
満
足
で
す
の
で
、
企
業
は
、
絶
え
間
な
い

努
力
と
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
も
繰
り
返
し
行
う
必
要

が
あ
る
の
で
す
。

老
舗
和
菓
子
屋
さ
ん
と
の
お
話
で
す
。
和
菓
子

屋
さ
ん
で
最
も
大
切
に
し
て
い
る
こ
と
は
何
で
す

か
？
　
と
い
う
質
問
を
し
た
こ
と
が
あ
り
ま
す
。

そ
の
時
、「
顧
客
に
恥
を
か
か
せ
な
い
こ
と
」
と

い
う
教
え
を
頂
き
ま
し
た
。

例
え
ば
、
お
茶
菓
子
を
頂
く
と
き
、
懐
紙
の
上
に

和
菓
子
を
置
き
ま
す
。
作
法
通
り
お
茶
菓
子
を
頂

く
際
に
、
和
菓
子
と
懐
紙
が
く
っ
つ
い
て
し
ま
う

と
、
お
客
様
は
恥
ず
か
し
い
想
い
を
し
ま
す
。
そ

の
た
め
、
そ
の
和
菓
子
屋
さ
ん
で
は
懐
紙
と
和
菓

子
が
く
っ
つ
か
な
い
よ
う
に
、
和
菓
子
の
底
に
少

し
焼
き
を
入
れ
る
そ
う
で
す
。

そ
う
す
る
こ
と
で
懐
紙
と
和
菓
子
が
く
っ
つ
か
な

く
な
り
ま
す
。
し
か
し
、
こ
こ
は
ト
レ
ー
ド
オ
フ

が
生
じ
ま
す
。
和
菓
子
の
底
に
焼
き
を
入
れ
る
事

で
風
味
が
少
し
悪
く
な
り
ま
す
。
感
心
し
た
の
は

次
の
コ
メ
ン
ト
で
す
。「
少
し
く
ら
い
風
味
が
悪

く
な
っ
て
も
、
万
が
一
に
お
客
様
が
恥
を
か
く
よ

う
な
こ
と
が
あ
っ
た
ほ
う
が
大
変
だ
。」
と
。
顧

客
の
こ
と
を
考
え
て
の
工
夫
で
す
が
、「
恥
を
か

か
せ
な
い
」
と
い
う
価
値
を
大
切
に
す
る
た
め

に
様
々
な
取
り
組
み
を
行
っ
て
い
ま
す
。
貴
重
な

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
の
事
例
を
教
え
て
頂
き
ま
し
た
。

歯
科
医
院
で
も
様
々
な
工
夫
を
凝
ら
し
て
、
患
者

満
足
度
を
高
め
る
取
り
組
み
を
行
っ
て
い
る
と
思

ド
ラ
ッ
カ
ー
は
企
業
の
目
的
を
「
顧
客
の
創

造
」
と
位
置
付
け
て
い
ま
す
。
企
業
活
動

は
顧
客
の
欲
求
を
ベ
ー
ス
に
し
ま
す
。
顧
客
が

感
じ
る
欲
求
を
満
足
さ
せ
る
手
段
を
提
供
し
企

業
は
発
展
し
ま
す
。
そ
の
た
め
に
マ
ー
ケ
テ
ィ

ン
グ
活
動
を
行
い
ま
す
。

し
か
し
、
顧
客
の
欲
求
は
学
習
と
経
験
に
よ
っ
て

常
に
高
め
ら
れ
ま
す
。
従
っ
て
、
全
く
同
じ
も
の

を
提
供
し
続
け
る
だ
け
で
は
「
顧
客
の
創
造
」
に

結
び
付
き
に
く
く
な
り
ま
す
。
そ
こ
で
イ
ノ
ベ
ー

シ
ョ
ン
が
必
要
に
な
っ
て
く
る
の
で
す
。
顧
客
満

足
を
と
こ
と
ん
考
え
尽
く
す
と
、「
顧
客
の
創
造
」

の
た
め
に
、
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
と
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ

ン
の
両
輪
を
常
に
ま
わ
し
て
い
く
こ
と
の
意
味
が
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チ
ェ
ッ
ク
ポ
イ
ン
ト

顧
客
満
足
は
学
習
と
経
験
に
よ
っ
て
、

期
待
値
が
ど
ん
ど
ん
大
き
く
な
る
。

顧
客
満
足
を
提
供
し
続
け
る
た
め
に
は
、

歯
科
医
院
に
も
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
が
必

要
。

み
ん
な
で
話
し
合
お
う

ス
タ
ッ
フ
を
交
え
て
、
現
在
の
患
者
満

足
度
の
平
均
点
を
１
０
０
点
満
点
中
、

何
点
か
話
し
合
い
ま
し
ょ
う
。
仮
に
70

点
だ
っ
た
ら
、
そ
の
点
数
を
１
０
０
点

に
す
る
た
め
に
は
何
が
必
要
か
？

と
皆
で
ワ
イ
ワ
イ
と
ア
イ
デ
ア
を
出
し

ま
し
ょ
う
。

い
ま
す
。
し
か
し
、
そ
の
取
り
組
み
が
定
着
し
て

マ
ン
ネ
リ
化
す
る
と
、
顧
客
は
そ
の
変
化
に
も
敏

感
に
反
応
し
ま
す
。
初
め
は
素
晴
ら
し
い
な
！
　

こ
ん
な
体
験
、初
め
て
だ
！
　
と
思
っ
て
も
、徐
々

に
そ
の
サ
ー
ビ
ス
が
当
た
り
前
に
な
り
、
慣
れ
が

生
じ
て
く
る
の
で
す
。
従
っ
て
、
歯
科
医
院
で
の

取
り
組
み
も
常
に
、
更
に
良
く
す
る
た
め
に
は
何

が
で
き
る
の
か
？
　
と
ス
タ
ッ
フ
と
一
緒
に
研
究

す
る
こ
と
が
大
切
で
す
。


