
Business Chance 2016.2　　00

助
成
金
／
シ
ニ
ア

イ
ベ
ン
ト

バ
ッ
ク
オ
フ
ィ
ス

Ｍ
＆
Ａ

今月のお役立ち情報

成
功
と
失
敗
の
事
例
を

内
部
に
蓄
積
す
る
こ
と
が
肝
要

売
却
希
望

買
収
希
望

M&A
案件情報

http://www.jma-a.org/buy/projectsearch

詳細は㈶日本M&Aアドバイザー協会の
「M&A案件情報」よりご覧下さい。

酒造（焼酎）
売上：3,700万円
営業/経常利益： － / －
売却希望額：3,000万円
スキーム：株式譲渡［大分県］

売却希望情報No.106

葬儀サービス事業
［大阪府］

売却希望情報No.150 売上：約1,000万円
営業/経常利益：▲約100万円 / －
売却希望額：応相談
スキーム：株式譲渡もしくは、出資

配管資材の販売・施工
［関西エリア］

売却希望情報No.129 売上：12億円
営業/経常利益：300万円 / ▲230万円
売却希望額：美貌価格
スキーム：資本提携

Web制作
売上希望規模：－
買収予算：3,000万円以内
買収理由：外注している業務を内製化するため

買収希望情報No.118

［東京都］

調剤薬局
売上希望規模：－
買収予算：相談の上
買収理由：ドミナント効果

買収希望情報No.123

［福島県］

人材派遣
売上希望規模：－
買収予算：数千万円
買収理由：事業の拡大

買収希望情報No.137

［大阪府］

M&A最新情報M&A最新情報敏腕コンサルタントが語る

M&A
関連セミナー
のご案内

日時：①1/19  ②2/10  ③2/23  ④3/23  ⑤4/19
場所：①東京  ②福岡  ③東京  ④東京  ⑤東京
詳細・お申込み：http://www.jma-a.org/seminars
主催：㈶日本M&Aアドバイザー協会

無料

ナビゲーター

JMAA
一般財団法人
日本M&Aアドバイザー協会　理事

早嶋聡史

●プロフィール

M&Aアドバイザー
開業・養成講座のご案内

日時：①1/16,17  ②2/20,21  ③3/19,20  ④4/16,17
会場：㈶日本M&Aアドバイザー協会事務局（東京）
費用：198,000円（テキスト代・添付資料USBデータ・昼食
代・修了試験代・修了証書発行代・消費税全て込）
詳細・お申込み：http://www.jma-a.org/adviser/jma-k
主催：㈶日本M&Aアドバイザー協会

「開業できるM&Aアドバイザーを養成すること」を
目的にした中堅・中小規模のM&A案件を取り扱う
M&Aアドバイザーを目指す方のための実務実践的
養成講座

　

多
く
の
企
業
が
成
長
戦
略
を
掲
げ
て
い

ま
す
が
、
少
子
高
齢
化
、
国
内
市
場
の
縮

小
と
い
う
２
つ
の
マ
ク
ロ
的
要
因
か
ら
企

業
の
内
部
リ
ソ
ー
ス
の
み
で
の
成
長
（
ｏ
ｒ

ｇ
ａ
ｎ
ｉ
ｃ　
ｇ
ｒ
ｏ
ｗ
ｔ
ｈ
）
は
厳
し
い

で
す
。こ
の
場
合
、企
業
の
外
部
リ
ソ
ー
ス

を
活
用
す
る
成
長
（
ａ
ｒ
ｔ
ｉ
ｆ
ｉ
ｃ
ｉ
ａ

ｌ　
ｇ
ｒ
ｏ
ｗ
ｔ
ｈ
）を
選
択
肢
と
し
て
追

加
す
る
こ
と
が
重
要
で
す
、
ま
さ
に
Ｍ
＆

Ａ
で
す
。

　

Ｍ
＆
Ａ
を
積
極
的
に
活
用
し
て
い
る
企

業
は
、小
さ
な
Ｍ
＆
Ａ
で
経
験
や
ノ
ウ
ハ
ウ

を
企
業
内
部
に
蓄
積
し
て
い
ま
す
。
そ
の

際
、
成
功
事
例
だ
け
で
は
な
く
、
企
業
の

中
で
起
こ
っ
た
失
敗
事
例
も
共
有
し
て
い

ま
す
。一
方
、ノ
ウ
ハ
ウ
が
蓄
積
で
き
な
い

企
業
は
Ｍ
＆
Ａ
や
他
の
事
業
で
失
敗
し
た

責
任
者
に
た
い
し
て
二
度
と
仕
事
が
出
来

な
い
状
態
に
追
い
や
っ
て
し
ま
う
た
め
実

務
で
活
用
で
き
る
ノ
ウ
ハ
ウ
が
蓄
積
さ
れ

に
く
い
環
境
に
な
っ
て
い
ま
す
。
企
業
の
ト

ッ
プ
は
そ
の
よ
う
な
状
況
が
如
何
に
会
社

に
マ
イ
ナ
ス
の
影
響
を
あ
た
え
る
か
を
理

解
し
て
Ｍ
＆
Ａ
の
成
功
と
失
敗
の
事
例
の

両
方
を
蓄
積
し
て
い
く
こ
と
が
重
要
で
す
。

　

通
常
、Ｍ
＆
Ａ
の
譲
渡
価
格
は
企
業
価

値
分
に
加
え
て
プ
レ
ミ
ア
ム
分
が
30
％
か

ら
60
％
程
度
つ
い
て
い
ま
す
。
従
っ
て
Ｍ
＆

Ａ
を
実
施
し
た
時
点
で
マ
イ
ナ
ス
か
ら
の

ス
タ
ー
ト
で
す
。
成
功
を
掲
げ
る
な
ら
ば
、

更
に
30
％
か
ら
60
％
以
上
の
シ
ナ
ジ
ー
を

生
み
出
す
こ
と
が
前
提
に
な
り
ま
す
。

　

こ
れ
を
実
現
す
る
た
め
に
は
、
被
買
収

企
業
の
経
営
に
対
し
て
ダ
イ
ナ
ミ
ッ
ク
な

変
更
を
加
え
る
必
要
が
で
て
き
ま
す
。
例

え
ば
、
購
買
部
門
や
開
発
部
門
を
統
合
す

る
と
か
、
被
買
収
企
業
の
経
営
人
を
入
れ

替
え
て
買
収
企
業
の
手
法
で
経
営
の
舵
取

り
を
行
う
な
ど
で
す
。
通
常
、
こ
の
よ
う

な
Ｍ
＆
Ａ
後
の
活
動
を
Ｐ
Ｍ
Ｉ
と
呼
び
ま

す
が
、
成
功
し
て
い
る
企
業
の
多
く
は
こ

の
活
動
に
対
し
て
の
準
備
を
Ｍ
＆
Ａ
の
交

渉
の
途
中
か
ら
初
め
て
、
譲
渡
契
約
を
締

結
し
て
案
件
が
ク
ロ
ー
ジ
ン
グ
し
て
１
０

０
日
以
内
に
実
施
し
て
い
ま
す
。

　

こ
の
よ
う
な
特
徴
か
ら
、Ｍ
＆
Ａ
に
精

通
し
て
い
る
企
業
は
、
Ｍ
＆
Ａ
の
部
隊
を

Ｃ
Ｆ
Ｏ
直
下
に
お
き
専
門
組
織
を
内
製
化

し
て
い
ま
す
。
事
業
部
毎
に
Ｍ
＆
Ａ
の
部

隊
を
お
く
と
、
事
業
部
毎
に
ノ
ウ
ハ
ウ
が

分
散
し
、
買
う
こ
と
が
目
的
に
な
っ
て
契

約
締
結
時
点
で
都
合
が
悪
い
状
態
に
な
る

の
を
防
ぐ
た
め
で
す
。
専
門
部
隊
は
、
各

事
業
部
の
個
別
案
件
の
支
援
や
外
部
ア
ド

バ
イ
ザ
ー
の
友
好
的
な
活
用
を
し
な
が
ら

社
内
の
Ｍ
＆
Ａ
を
す
す
め
て
い
る
の
で
す
。

電機メーカーで海外市場のブランド
戦略に従事。退職後、中小企業のマ
ーケティング支援を目的に㈱ビズ･ナ
ビ&カンパニーを設立。また、戦略実
現の一手としてM&Aを活用するため
に中小企業のM&Aに特化する㈱ビ
ザインを設立。M&Aの認知と理解を
普及する目的でJMAA日本M&Aアド
バイザー協会の設立に関与し理事に
就く。現在、数多くの中堅企業で戦
略立案を手掛けると同時に、株式会
社ビジネス・ブレークスルー、社団法
人日本経営協会などで研修講師、首
都大学東京で非常勤講師を行う。ま
た中小企業のM&A業務におけるア
ドバイザリー業務も行う。


